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POLITYKA KLASYFIKAC)I | REKLASYFIKAC)I KLIENTA W BANKU PEKAO S.A.

Rozdziat 1

CEL POLITYKI

W zwiazku z wejsciem w zycie nowelizacji Ustawy oraz nowych aktéw wykonawczych implementujacych zapisy
Dyrektywy MIFID oraz Dyrektywy Bank wprowadzit ,Polityke klasyfikacji i reklasyfikacji Klienta w Banku Pekao S.A.”.
Celem Polityki jest zdefiniowanie sposobow klasyfikowania i reklasyfikacji Klientéw w zakresie swiadczonych na ich rzecz
Ustug inwestycyjnych.

Rozdziat 2
DEFINICJE
Definicje i skroty uzyte w niniejszej Polityce oznaczaja:

1)

7)

Bank - Bank Polska Kasa Opieki Spétka Akcyjna dziatajacy w zakresie, o ktérym mowa w art. 70 ust. 2 Ustawy, tj. poza
wydzielong jednostka organizacyjna prowadzaca dziatalnos¢ maklerska,
Polityka - niniejsza ,Polityka klasyfikacji i reklasyfikacji Klienta w Banku Pekao S.A.”,
Ustawa - Ustawa z 29 lipca 2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (Dz.U. z 2005 r., nr 183, poz. 1538 z pézn. zm.),
Rozporzadzenie - Rozporzadzenie Ministra Finansow z 20 listopada 2009 r. w sprawie trybu i warunkéw postepowania
firm inwestycyjnych, bankéw, o ktérych mowa w art. 70 ust. 2 Ustawy o obrocie instrumentami finansowymi, oraz
bankéw powierniczych (Dz.U. z 2009 r., nr 204, poz. 1577),
Klient - osoba fizyczna, osoba prawna lub jednostka organizacyjna nieposiadajaca osobowosci prawnej, na ktdrej
rzecz Bank swiadczy Ustuge inwestycyjna,
Ustuga inwestycyjna - wykonywanie przez Bank na rzecz Klienta czynnosci wskazanych w art. 69 ust. 2 pkt 1-6
Ustawy, ktérych przedmiotem sg papiery wartosciowe, o ktérych mowa w art. 4 ust. 1 pkt 2 Ustawy, lub inne nie-
dopuszczone do obrotu zorganizowanego instrumenty finansowe, oraz w art. 69 ust. 2 pkt 7 Ustawy, ktére to czyn-
nosci obejmuja:
a) przyjmowanie i przekazywanie zlecen nabycia lub zbycia instrumentéw finansowych,
b) wykonywanie zlecen, o ktérych mowa w lit. a, na rachunek dajacego zlecenie,
¢) nabywanie lub zbywanie na wtasny rachunek instrumentéw finansowych,
d) zarzadzanie portfelami, w ktérych sktad wchodzi jeden lub wieksza liczba instrumentéw finansowych,
e) doradztwo inwestycyjne,
f) oferowanie instrumentéw finansowych,
g) swiadczenie ustug w wykonaniu zawartych uméw o subemisje inwestycyjne i ustugowe lub zawieranie i wykony-
wanie innych uméw o podobnym charakterze, jezeli ich przedmiotem s3 instrumenty finansowe,
Instrumenty finansowe - instrumenty finansowe w rozumieniu Ustawy, tj.:
a) papiery wartosciowe,
b) nlebedace papierami wartosciowymi:
tytuty uczestnictwa w instytucjach wspélnego inwestowania,
instrumenty rynku pienieznego,
opcje, kontrakty terminowe, swapy, umowy forward na stope procentowa, inne instrumenty pochodne, ktérych
instrumentem bazowym jest papier wartosciowy, waluta, stopa procentowa, wskaznik rentownosci lub inny
instrument pochodny, indeks finansowy lub wskaznik finansowy, ktére sa wykonywane przez dostawe lub
rozliczenie pienieine,
opcje, kontrakty terminowe, swapy, umowy forward na stope procentowg oraz inne instrumenty pochodne,
ktérych instrumentem bazowym jest towar i ktére s3 wykonywane przez rozliczenie pieniezne lub moga by¢
wykonane przez rozliczenie pieniezne wedtug wyboru jednej ze stron,
opcje, kontrakty terminowe, swapy oraz inne instrumenty pochodne, ktérych instrumentem bazowym jest
towar i ktére s3 wykonywane przez dostawe, pod warunkiem, ze s3 dopuszczone do obrotu na rynku regu-
lowanym lub w alternatywnym systemie obrotu,
niedopuszczone do obrotu na rynku regulowanym ani w alternatywnym systemie obrotu opcje, kontrakty
terminowe, swapy, umowy forward oraz inne instrumenty pochodne, ktérych instrumentem bazowym jest
towar, ktére moga by¢ wykonane przez dostawe i ktére nie s3 przeznaczone do celéw handlowych i wykazu-
ja wiasciwosci innych pochodnych instrumentéw finansowych,
instrumenty pochodne dotyczace przenoszenia ryzyka kredytowego,
kontrakty na réznice,
opcje, kontrakty terminowe, swapy, umowy forward dotyczace stép procentowych oraz inne instrumenty
pochodne odnoszace sie do zmian klimatycznych, stawek frachtowych, uprawnien do emisji oraz stawek inflacji
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lub innych oficjalnych danych statystycznych, ktére s3 wykonywane przez rozliczenie pieniezne albo moga
by¢ wykonane przez rozliczenie pieniezne wedtug wyboru jednej ze stron, a takze wszelkiego rodzaju inne
instrumenty pochodne odnoszace sie do aktywdw, praw, zobowiazan, indekséw oraz innych wskaznikéw, ktére
wykazuja wtasciwosci innych pochodnych instrumentéw finansowych,

8) Dyrektywa MIFID - Dyrektywa 2004/39/WE Parlamentu Europejskiego i Rady z 21 kwietnia 2004 r. w sprawie
rynkow instrumentéw finansowych,

9) Dyrektywa - Dyrektywa Komisji 2006/73/WE z 10 sierpnia 2006 r. wprowadzajaca srodki wykonawcze do
Dyrektywy 2004/39/WE Parlamentu Europejskiego i Rady w odniesieniu do wymogdéw organizacyjnych i wa
runkéw prowadzenia dziatalnosci przez przedsiebiorstwa inwestycyjne oraz poje¢ zdefiniowanych na potrzeby
tejze dyrektywy.

Rozdziat 3

OGOLNE ZASADY KLASYFIKAC)I KLIENTOW

Klientom Banku, na rzecz ktérych s3 swiadczone Ustugi inwestycyjne, przypisywane sa nastepujace kategorie:
1) Klient detaliczny,

2) Klient profesjonalny,

3) Uprawniony kontrahent.

Rozdziat 4
KLASYFIKACJA KLIENTOW
Bank przeprowadza klasyfikacje Klientéw przed zawarciem umowy o swiadczenie Ustug inwestycyjnych.

Jako Klienci profesjonalni zostang zaklasyfikowani Klienci bedacy:

1) bankiem,

) firma inwestycyjna,

) zaktadem ubezpieczen,

) funduszem inwestycyjnym lub towarzystwem funduszy inwestycyjnych,

) funduszem emerytalnym lub towarzystwem emerytalnym,

) towarowym domem maklerskim,

) podmiotem zawierajacym, w ramach prowadzonej dziatalnosci gospodarczej, na wtasny rachunek, transakcje na
rynkach kontraktéw terminowych, opgji lub innych instrumentéw pochodnych albo na rynkach pienieznych wytacznie
w celu zabezpieczenia pozycji zajetych na tych rynkach, lub dziatajacym w tym celu na rachunek innych cztonkéw
takich rynkéw, o ile odpowiedzialnos¢ za wykonanie zobowiazan wynikajacych z tych transakcji ponosza uczestnicy
rozliczajacy tych rynkow,

8) inng niz wskazana w punkcie 1-7 instytucja finansowa,

9) inwestorem instytucjonalnym innym niz wskazani powyzej, prowadzacym requlowana dziatalnos¢ na rynku finan-

sowym,

10) podmiotem prowadzacym poza granicami Rzeczypospolitej Polskiej dziatalnos$¢ rownowazng do dziatalnosci prowa-
dzonej przez podmioty wskazane powyzej,

11) przedsiebiorca spetniajacym co najmniej dwa z ponizszych wymogdw, przy czym réwnowartos¢ kwot wskazanych
w euro jest obliczana przy zastosowaniu $redniego kursu euro ustalanego przez Narodowy Bank Polski na dzien
sporzadzenia przez danego przedsiebiorce sprawozdania finansowego:

a) suma bilansowa tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej 20 000 000 euro,
b) osiagnieta przez tego przedsiebiorce warto$¢ przychodéw ze sprzedazy wynosi co najmniej 40 000 000 euro,
) kapitat wtasny lub fundusz wtasny tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej 2 000 000 euro,

12) jednostka administracji rzadowej lub samorzadowej, organem publicznym, ktory zarzadza dtugiem publicznym,
bankiem centralnym, Bankiem Swiatowym, Miedzynarodowym Funduszem Walutowym, Europejskim Bankiem
Centralnym, Europejskim Bankiem Inwestycyjnym lub inna organizacja miedzynarodowa petniaca podobne funkgje,

13) innym inwestorem instytucjonalnym, ktérego gtéwnym przedmiotem dziatalnosci jest inwestowanie w instrumenty
finansowe, w tym podmioty zajmujace sie sekurytyzacja aktywéw lub zawieraniem innego rodzaju transakgji finan-
sowych,

14) podmiotem innym niz wskazane powyzej, ktéry na swoéj wniosek zostat przez Bank uznany za Klienta profesjonalnego.

Do kategorii Uprawnionych kontrahentéw Bank zalicza Klientéw profesjonalnych, o ktérych mowa w punkcie 1- 10 oraz
12 - 13 powyzej, z ktérymi Bank zawiera transakcje lub ktérzy posrednicza przy zawieraniu transakcji w ramach swiad-
czenia ustugi wykonywania zlecen, ustugi przyjmowania i przekazywania zlecen lub w ramach nabywania lub zbywania
instrumentéw finansowych na wtasny rachunek.

Bank moze zaliczy¢ do kategorii Uprawnionych kontrahentéw Klienta profesjonalnego, o ktérym mowa w punkcie 11
powyzej, lub jednostke administracji samorzadowej, wytacznie pod warunkiem udzielenia przez te podmioty zgody na
pismie.



Do kategorii Klientéw detalicznych Bank zalicza Klientéw bedacych osobami fizycznymi oraz przedsiebiorcéw niespetnia-
jacych kryteriow, o ktérych mowa w punkcie 11 powyzej. Ponadto, Bank moze przyznac kategorie Klienta detalicznego
rowniez instytucji finansowej, o ktérej mowa w punkcie 8 oraz jednostce administracji rzadowej lub samorzadowej.

Przed zawarciem umowy o $wiadczenie Ustug inwestycyjnych Bank informuje Klienta o przyznanej kategorii, poziomie
ochrony danej kategorii Klientéw oraz mozliwosci wystapienia z wnioskiem o reklasyfikacje.

Rozdziat 5

REKLASYFIKACJA KLIENTOW

Nadana Klientowi kategoria moze by¢ zmieniona w wyniku:

1) wystapienia Klienta z wnioskiem o zmiane kategorii,

2) zmiany kategorii przez Bank w wyniku okresowej weryfikacji klasyfikacji Klientow.

Klientowi przystuguje prawo do ztozenia wniosku o zmiane kategorii przyznanej przez Bank. Formularze wnioskdw
dostepne s3 na stronie internetowej Banku: www.pekao.com.pl/MiFID/,

w oddziatach Banku, w placowkach Bankowosci Prywatnej oraz w Regionalnych Centrach Korporacyjnych. Wypetnione
druki nalezy sktada¢ w placéwkach Banku.

W przypadku ztozenia wniosku o zmiane kategorii, ktéra skutkuje podwyzszeniem poziomu ochrony, tj. zmiana kategorii
z Klienta profesjonalnego na Klienta detalicznego lub z Uprawnionego kontrahenta na Klienta profesjonalnego albo
Klienta detalicznego, zmiana nastepuje niezwtocznie po otrzymaniu przez Bank przedmiotowego wniosku.

W przypadku, gdy Klient detaliczny wystepuje z wnioskiem o przyznanie mu kategorii Klienta profesjonalnego, zobo-

wiazany jest do oSwiadczenia, czy spetnia nastepujace kryteria:

1) Klient zawierat transakcje - odrebnie w zakresie wszystkich dostepnych instrumentéw finansowych w ramach $wiad-
czonych mu przez Bank Ustug inwestycyjnych - o wartosci stanowiacej co najmniej rownowartos¢ w ztotych 50 000
euro kazda, na odpowiednim rynku, ze $rednig czestotliwoscia co najmniej 10 transakcji na kwartat w ciagu czterech
ostatnich kwartatow,

2) wartos¢ portfela instrumentéw finansowych Klienta (tacznie ze srodkami pienieznymi wchodzacymi w jego sktad)
wynosi co najmniej rownowartos¢ w ztotych 500 000 euro,

3) Klient pracuje lub pracowat w sektorze finansowym przez co najmniej rok na stanowisku, ktére wymaga wiedzy
zawodowej dotyczacej transakcji w zakresie instrumentéw finansowych lub Ustug inwestycyjnych, ktére miatyby by¢
$wiadczone przez Bank na jego rzecz na podstawie zawieranej umowy.

Bank moze uzalezni¢ rozpatrzenie wniosku o przyznanie kategorii Klienta profesjonalnego od terminu dostarczenia do
Banku dokumentéw potwierdzajacych spetnianie kryteriéw okreslonych powyziej.

Kazdorazowo po rozpatrzeniu wniosku o zmiane przypisanej Klientowi kategorii, Bank powiadamia Klienta o swojej
decyzji w formie pisemnej.

W przypadku uwzglednienia wniosku Klienta, Bank informuje o poziomie ochrony przyznawanej przez Bank dla danej
kategorii Klientéw.

Klient zobowiazany jest do przekazywania Bankowi informacji o zmianie danych, ktére maja wptyw na mozliwos¢
traktowania Klienta jako Klienta profesjonalnego albo Uprawnionego kontrahenta.

Rozdziat 6
OCHRONA KLIENTOW DETALICZNYCH
Klient detaliczny objety jest najwyzszym poziomem ochrony w zakresie $wiadczonych przez Bank Ustug inwestycyjnych.
Stosowane przez Bank wobec Klienta detalicznego $rodki wykonawcze obejmuja:
1) informowanie Klienta o metodach zarzadzania konfliktami intereséw oraz informowanie przy uzyciu trwatego nosnika
o istniejacych konfliktach intereséw zwiazanych ze $wiadczeniem danej Ustugi inwestycyjnej na rzecz Klienta,
2) dostarczanie wyczerpujacych (rzetelnych, niebudzacych watpliwosci i niewprowadzajacych w bfad) informac;ji o:
a) Banku,
b) Ustugach inwestycyjnych swiadczonych na rzecz Klientéw,
) kosztach i optatach zwigzanych ze Swiadczeniem Ustug inwestycyjnych,
d) instrumentach finansowych oferowanych w ramach $wiadczonej Ustugi inwestycyjnej wraz z ryzykami powia-
zanymi z tymi instrumentami,
3) przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w odniesieniu do:
a) Ustug inwestycyjnych, ktére maja by¢ swiadczone na rzecz Klienta lub
b) inwestowania w instrumenty finansowe w ramach swiadczonych przez Bank Ustug inwestycyjnych,
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4) przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w zakresie inwestowania w instrumenty finansowe
oraz weryfikowanie celéw inwestycyjnych i sytuacji finansowej Klienta na potrzeby $wiadczenia przez Bank ustugi
doradztwa inwestycyjnego,

5) wdrozenie odpowiednich zasad postepowania przy przyjmowaniu i przekazywaniu korzysci finansowych i nie-
pienieznych przez Bank,

6) doreczenie ,Polityki wykonywania zlecen oraz dziatania w najlepiej pojetym interesie Klienta” w przypadku, gdy ma
ona zastosowanie do Ustug inwestycyjnych $wiadczonych Klientowi.

Rozdziat 7
OCHRONA KLIENTOW PROFESJONALNYCH
Klient profesjonalny jest objety nizszym poziomem ochrony niz Klient detaliczny. Stosowane przez Bank wobec Klienta
profesjonalnego srodki wykonawcze obejmuja:
1) informowanie Klienta 0 metodach zarzadzania konfliktami intereséw oraz informowanie przy uzyciu trwatego nosnika
o istniejacych konfliktach intereséw zwiazanych ze $wiadczeniem danej Ustugi inwestycyjnej na rzecz Klienta,
2) dostarczanie wyczerpujacych (rzetelnych, niebudzacych watpliwosci i niewprowadzajacych w btad) informacdji o:
a) Bankuy,
b) Ustugach inwestycyjnych swiadczonych na rzecz Klientéw,
) kosztach i opfatach zwiazanych ze swiadczeniem Ustug inwestycyjnych,
d) instrumentach finansowych oferowanych w ramach $wiadczonej Ustugi inwestycyjnej wraz z ryzykami powia-
zanymi z tymi instrumentami,
3) przeprowadzenie na prosbe Klienta oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w odniesieniu do:
a) Ustug inwestycyjnych, ktére maja by¢ swiadczone na rzecz Klienta lub
b) w zakresie inwestowania w instrumenty finansowe w ramach $wiadczonych przez Bank Ustug inwestycyjnych,
4) przeprowadzanie oceny wiedzy i doswiadczenia Klienta w zakresie inwestowania w instrumenty finansowe
oraz weryfikowanie celéw inwestycyjnych i sytuacji finansowej Klienta na potrzeby swiadczonej przez Bank ustugi
doradztwa inwestycyjnego,
5) wdrozenie odpowiednich zasad postepowania przy przyjmowaniu i przekazywaniu korzysci finansowych i nie-
pienieznych przez Bank,
6) doreczenie ,Polityki wykonywania zlecen oraz dziatania w najlepiej pojetym interesie Klienta” w przypadku, gdy ma
ona zastosowanie do ustug swiadczonych Klientowi.

Rozdziat 8

OCHRONA UPRAWNIONYCH KONTRAHENTOW

Klient profesjonalny, o ktérym mowa w punkcie 1 - 10 oraz 12 - 13 Rozdziatu 4 Klasyfikacja Klientéw, z ktérym Bank,
w ramach $wiadczenia ustugi wykonywania zlecen, ustugi przyjmowania i przekazywania zlece lub w ramach nabywa-
nia lub zbywania instrumentéw finansowych na witasny rachunek, zawiera transakcje lub posredniczy w ich zawieraniu,
jest Uprawnionym kontrahentem, objetym najnizszym poziomem ochrony.

Bank informuje Uprawnionego kontrahenta o metodach zarzadzania konfliktami intereséw oraz przy uzyciu trwatego
nosnika informuje o istniejacych konfliktach intereséw zwigzanych ze $wiadczeniem danej Ustugi inwestycyjnej na rzecz
Klienta.

Rozdziat 9

INFORMACJE UZUPELNIAJACE

W przypadkach okreslonych w regulaminach, na podstawie ktorych $wiadczone sg poszczegdlne Ustugi inwestycyjne,
Bank moze traktowa¢ wszystkich Klientéw w sposéb jednolity jako Klientéw detalicznych i z uwagi na powyisze stosowac
identyczne $rodki ochrony dla wszystkich Klientow.

Przed zawarciem umowy o $wiadczenie Ustug inwestycyjnych Bank przekazuje Klientowi Polityke.

Bank dokonuje corocznych przegladéw Polityki. Aktualna wersja Polityki dostepna jest na stronie internetowej Banku:
www.pekao.com.pl/MiFID

Polityka wchodzi w zycie z dniem 21 kwietnia 2010 r.

BANK PEKAO S.A.



